
Capitulo 7 

La Introduccih y 
La Conclusi6n del Serm6n 



EL CAMINO A LA CRUZ 

La confusi6n reinaba en la senda agreste 
del Calvario, 

y las paganas voces subian y bajaban - 
como olas tormentosas sobre Galilea. 

Ya no existe el odio judio-romano, 
porque unido se han "ojo con ojo" en la consigna. 

Sus crueles corazones buscan sangre humana, 
y sus labios atruenan diciendo i Crucifiquenle! 

Mientras alli, bajo la cruz que el pecado hizo 
demasiado pesada para que el hombre la porte, 

lucha solitario el Amor de Dios, 
con el soberbio poder de la despiadada muerte. 

No hay indicios de temor en la dulce Faz, 
mientras brega con el enorme madero, 

busca s610 10s 0 '0s  de un coraz6n contrito 

No ayudemos a hacer la senda, 81 la hizo 
para una seiial profunda y plena, 

que nos guie por el curso que 131 tomh 
Es la cruz que trajo la aurora a1 mundo de pecado 

y que a su diestra pende un poco de fe de quien, 
anhela caminar por la senda que el Maestro traz6, 

y que a la siniestra la mofa anda en tropel, 
provocando a ira a1 paciente Dios. 

que como l i  1 viaje por la senda del Calvario. 

Y asi, a trav6s de 10s siglos, la linea 
sigue trazada dividiendo hasta hoy; 

el hecho es simple, se esth con Cristo o con 10s perdidos, 
pues no hay medios caminos. Es una la senda: la Cruz. 

-CHARLES DE WELT 



Capitulo 7 

LA INTRQDUCCION Y 
LA CONCLUSION DEL SERMON 

La Introduccidn del Sermdn 
“Si usted no sabe c6mo comenzar ni c6mo terminar algo, entonces 

usted no sabe todavia lo que debe saber”” “Su discurso no estara 
bien organizado, a menos que usted se abrase en una ardiente llama 
de espontaneo interks desde la primera oracidn.” Asimismo su 
mensaje no estard bien organizado, a menos que lo haga con 
elementos muy persuasivos, mayormente en su conclusi6n. Ahora, 
si usted no mueve a 10s hombres a actuar sobre lo que usted ha 
predicado, simplemente no ha predicado. Por favor, recuerde que 
las personas que le escuchan nunca han tomado un curso de 
homilktica. Si un serm6n no les parece interesante no estarkn 
dispuestos a escucharlo. Prescindiendo de cuan organizado o escri- 
tural pudiera ser, y lo dig0 con la intenci6n con que el Sefior Jes6s 
lo haria. Si asi pensaran algunos de que esto no tiene ninguna 
importancia, entonces, iquk y para quC predicar? No s610 debe 
interesarnos el hecho de tener un buen plan para captar la atenci6n 
y el inter& de la congregacibn, esto debe ser un imperativo. ;Impera- 
tivo! iCree usted esto? 

*Public Speaking as Listeners Like It. Richard C. Borden, phgina 3. 

Tarea Veintinueve 

buena introduccibn. iCuhles incluiria? 
Supbngase que va usted a anotar 10s elementos esenciales de una 

Sin duda usted ha escuchado suficientes sermones en 10s cuales 
se han incluido estos elementos. Quizas usted ha predicado algunos 
sermones y lo ha hecho partiendo desde su experiencia personal. 
Registre estos elementos en el orden que sigue: (Haga esto antes 
de empezar. Revise y analice sus respuestas en clase.) 
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1. Seg6n la duracidn. 
2. Segdn el propdsito. 
3 .  Segdn la redaccidn. 
4. Segdn la disposicidn de himo.  
5 .  Segdn la variedad. 
6 .  Segdn su forma. 
7. Segdn la relacidn que tenga con el texto. 
8. S e g h  la relacidn que tenga con el tema. 
9. Segdn la relaci6n que tenga con la proposicidn. 

10. Segdn la necesidad. 
A continuacidn se presentan 10s ,argumentos de un buen ndmero 

de libros de homilCtica que tratan sobre 10s elementos esenciales 
de una introduccidn. 

1. Ninguno de ellos menciona un tiempo lfmite, sin embargo 
la opinidn unhnime es que una buena introducci6n no deberh 
exceder 10s cinco minutos. (Est0 se calcula sobre la base de un sermdn 
de 30 a 35 minutos de duracidn.) 

2. Se concuerda con 10s dos propdsitos inseparables de una 
introduccidn. 

(a) Atraer la atencidn hacia el objetivo y el tema. 
(b) Lograr interesar vivamente a 10s oyentes por el 

tema. 
3.  Mhs adelante agregaremos otros antecedentes acerca de la 

redaccidn de la introduccidn. Baste decir aqui que Csta es suma- 
mente importante; ya que es la primera impresi6n que la congre- 
gacidn se formar& sobre el sermdn que va a oh; por lo tanto, la 
introduccidn debe ser realmente buena. 

4. Generalmente se acepta que aunque la atencidn y el inter& 
deben ser conquistados, no por ello la introduccidn deberh comen- 
zarse con un alto nivel de dinamismo, partiendo de la base que 
es muy peligroso prometer mhs de lo que uno es capaz de entregar. 

5 .  Hay variados y notables hechos en el campo de la homilktica 
que esthn siendo investigados. Mgicamente parte de estas acciones 
incluyen mCtodos para el desarrollo de las partes del serm6n. 
Autores antiguos y modernos sugieren una docena o miis de tipos 
de introducciones. LCree que le serh fAcil mencionar algunas para 
introducir un tema? De todas maneras, incluiremos varias al tirmino 
de esta leccidn. 
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(b) 
(c) 

6. Tanto la introducci6n como la conclusi6n deberbn ser 
presentadas en forma bien definida. Asi es la indicaci6n unbnime 
de 10s escritores. Lo que se quiere decir es que usted sepa lo que 
quiere decir en la introduccibn y c6mo decirlo. Muchos sugieren 
que la introduccibn debe escribirse palabrarpor palabra, y que a 
lo menos se memorice una expresi6n clave de Csta. Permitame agre- 
gar a esto un fuerte “amCn? 

7. iCuiil es la relaci6n de la introducci6n con el texto? En 
antiguos libros de homilCtica la explicaci6n del texto precede a la 
introducci6n. Esto agregaria una introducci6n mhs: la del texto. 
Algunas veces sera necesario hacer esto; per0 nosotros la incluire- 
mos en la introduccibn misma. Existe el concenso unhnime de que 
la introduccidn es un puente entre el texto y la proposici6n. Esto 
significa que la introducci6n no debe “afirmarse” sobre el texto 
ni tampoco sobre la proposicibn. Debe ser un paso natural del texto 
a la proposici6n. 

8. La relaci6n de la introducci6n con el tema. No cansemos 
a nuestra gente con la introducci6n. Si recibiera a un amigo, idejaria 
usted a Cste parado delante de un extrafio por 10 o mas minutos 
mientras se ocupa en atender otros asuntos? Claro que no. Bueno, 
asi es tambi6n con la introduccibn, su prop6sito es introducir a 
la audiencia hacia el tema y la proposici6n y no algo extrafio. La 
introducci6n debe ser simple, interesante y plena de motivaciones, 
per0 nunca extensa. Hay que dejar a 10s oyentes con un “cdlido 
apret6n de manos” en cuanto nos sea posible. 

9. iCuAl es la relaci6n de la introduccibn con la proposici6n7 
Con base en lo que ya se ha dicho sera f a d  responder a esta 
pregunta. Tbdos deben saber que hay muchos profesores de homi- 
Mica que no seguiran 10s siete pasos en el desarrollo del sermbn, 
sin embargo siempre estar4n allf presentes. No obstante hay acuerdo 
general sobre la meta o intenci6n del sermbn, es decir la proposi- 
ci6n, Habiendo introducido el tema, una o r a c h  nos llevarb a ‘la 
proposici6n. En esta oraci6n usted ha limitado el radio de acci6n 
del tema a la faceta expresada en la proposici6n, 

10. iC6mo se relaciona la introducci6n con la necesidad de 
la congregaci6n7 A veces hay una necesidad especial; una tragedia 
en la comunidad, una crisis nacional. Entonces, su introducci6n 
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puede ser redactada y presentada de manera tal, que gufe la mente 
de su audiencia, desde donde estiin sentados hasta donde usted 
quiere llevarlos. Bajo circunstancias ordinarias la congregaci6n no 
est& lo suficientemente enterada de alguna necesidad hasta que usted 
se lo menciona. Por lo tanto, su introduccidn fijarh la linea de su 
mensaje. 

Tarea ’Ikeinta 
Tenemos ahora una exposici6n con 10s elementos que caracterizan 

a una buena introducci6n. Estos ejercicios se han hecho para que 
usted participe de lleno en ellos. 

1. Simplicidad. “%do discurso que se haga en forma artificial 
o afectada tiene asegurado su fracaso. Por lo tanto, la introducci6n 
deberh ser simple y libre de innecesarios adornos. . . Esta sencillez 
deberii mostrarse en la expresih; y no hay que olvidar que esta 
cualidad debe manifestarse plenamente en la idea que se quiere 
presentad’ Homiletics and Pastoral Theology, Wilson T. Houghue, 
phginas 104-105. 

A continuaci6n se presentan tres intrqducciones que hacen cas0 
omiso de la simplicidad o sencillez. Descubra en quC manera se 
manifiestan estos hechos y c6mo se pueden mejorar: 

Texto: Juan 1:14 
Tema: “La Gran Condescendencia? 
Introduccidn. Medite en esto. El Logos Eterno es uno con 

el Eterno Dios, no s610 en idea, sino uno en sustancia y uno en 
prop6sito. 

El acept6 “despojarse a sf mismo” del prestigio y poder, y habitar 
entre nosotros. Esto no significa que fi1 deje de poseer “vestidurqs 
sagradas”; tampoco que 81 quisiera sujetarse a1 humano tiempo; 
tampoco, incluso, pretendid orgullosamente ser el Maestro a pesar 
de serlo. LPor qu& entonces, quien existi6 como Dios eternamente, 
no aprovech6 este privilegio en beneficio suyo? ,3610 la eternidad 
podrh decirlo; per0 nuestro propdsito, hoy en el mensaje, es otro. 
LNota la condescendencia que se visualiza en la Palabra? 

Texto: Juan 3:16 
%ma: “El Amor de Diosl’ 
Introduccidn. Hermanos, iqUC maravilloso pensamiento para 
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comenzar! Tan alta es la puerta del Cielo, como grande es el mundo 
de pecado; tan profundo como el infierno de Satan&, asi es el 
maravilloso amor de nuestro sublime Seiior. 

“Si fuera tinta todo el mar 
y todo el cielo, un gran papel, 

y todo hombre un escritor 
y cada hoja un pincel; 

para escribir de su amor 
no bastarfan jam&, 

iOh, amor de Dios! brotando est6 
inmensurable, eternal. 

Por las edades durarh 
inagotable raudal. 

LPasarfa por su mente un pensamiento m8s sublime que Cste? He 
aqui el tema de nuestro mensaje para hoy. Prestemos atencibn, 
entonces, a las caracterfsticas de este amor. 

Texto: GBlatas 2:20 
%ma: “Cristo, yo no:’ 
Introduccidn. Cuando Dios pus0 a1 hombre en el huerto del 

EdCn le dio, a travCs de Su imagen, la facultad de escoger. 7hl co- 
mo lo dijo MoisCs m8s tarde: “A 10s cielos y a la tierra llamo por 
testigos hoy contra vosotros, que os he puesto delante la vida y 
la muerte, la bendici6n y la maldici6n; escoge, pues, la vida, para 
que vivas tfi y tu descendencia” (Deut. 30:19). De este privilegio 
se abus6 en 10s dfas de NoC, cuando todo designio del pensamiento 
del coraz6n de ellos era de continuo solamente a1 mal (GCn. 65).  
De esta manera el hombre busca el mal, y acarrea sobre sf y su 
descendencia la maldici6n. Una y otra vez en el desierto de Madihn 
el hombre busc6 la malo en vez de lo bueno, la muerte en vez de 
la vida. Per0 nosotros vivimos ahora en una Cpoca distinta. Rnemos 
el maravilloso privilegio de elegir una nueva vida en Cristo. Y no 
tan s610 esto, sino que tenemos a Cristo viviendo con nosotros; 
lo cual es vida de verdad, real y cierta. Estos antecedentes nos 
adentran a nuestro tema y proposicibn. 

a. LCuzil es el error en la primera introduccibn? Especifi- 
que con claridad. 

b. iCu6l es el error cometido en la segunda introducibn? 
DC detalles de este error. 

Ejercicios: Responda estas preguntas. 
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c. LCuil fue la equivocaci6n en la tercera? Por favor, note 
que hay bisicamente diversos errores en cada una de 
las introducciones. Si desea comparar sus respuestas, 
consulte las piginas 138-141. No recurra a mi anilisis 
mientras no haya hecho el suyo. 

2. Pertinencia La pertinencia fue seguramente violada a1 dejar 
la simplicidad y sencillez. Sin embargo, una introducci6n puede 
ser rnuy simple tanto en la construcci6n como en su expresi6n y 
todavia no ser lo suficientemente pertinente. A continuaci6n hay 
algunos ej emplos. Sefiale 10s porqu6 estas introducciones no son 
pertinentes para el tema o para el texto. 

Texto: Romanos 5 5 - 5 .  
Tema: “Los Beneficios del Evangeliol’ 
Introduccidn. En el evangelio hay maravillosos beneficios. 

Entonces esperemos recibirlos y aprovechemos estas ventajas, ya 
nuestra elecci6n esti basada principalmente en esta posibilidad, 
El hombre siempre ha sido una persona de moral libre, libre en 
el sentido que tiene capacidad para escoger, lo cual es imposible 
encontrar en las criaturas inferiores. Cuando nos referimos a la 
moral, estamos pensando que el hombre es responsable de ella. 
Su elecci6n la hace con base en la recompensa o el castigo. La 
naturaleza del hombre, creado “un poco menor que 10s hngeles:’ 
consecuencia de su pecado, podria traernos a la mente la pregunta, 
“LquC es el hombre para que tengas de 61 memoria?” El evangelio 
provee de maravillosos beneficios para el hombre que escoge 
acertadamente. 

Texto: Hechos 1630-31. 
Tema: “La Pregunta MAS Grandel’ 
Pntroduccidn. Hay grandes preguntas para formularse y que 

necesitan ser respondidas. Si usted es joven, la pregunta acerca de 
la forma de su vida es de gran significaci6n. Seguramente 10s j6venes 
que aman la sinceridad desearin responder esta pregunta de la 
mejor rnanera posible. Bien, asi lo harin por toda la vida que est6 
delante de ellos. Cuando llega el momento de escoger pareja, viene 
a la mente una pregunta de importancia capital, Lqui6n serh mi 
pareja? El hecho de tener la mente de Cristo, deberia impulsarnos 
a ponderar tal situaci6n, ya que es “hasta que la muerte nos separe!’ 
Sin embargo, esto no se compara con la suprema importancia que 
tiene la pregunta de nuestro texto, “Lqd debo hacer para ser salvo?’’ 
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En estas dos introducciones la pertinencia fue violada de dos 
diferentes maneras, LPodrh visualizar y analizar d6nde y c6mo se 
manifiesta? Vea la phgina 138 donde se encuentra mi anhlisis, 
despuks que haya hecho el suyo, 

3 .  Vitalidad. Esto se refiere a que la introduccidn, como el 
resto del mensaje, debe tener vida, Cuando usted presenta el serm6n 
animosamente, con vitalidad, sin exaltacidn; eso mismo se notard 
en el dnimo de su audiencia. Una vez mhs debemos decir que la 
verdad y la realidad son el finico camino que lleva a la vitalidad, 
Debo agragar que la emocidn y el sentimiento tienen mucha rela- 
cidn con la vitalidad del sermdn. Si usted no puede sentir, entonces 
usted est& muerto. Si la introducci6n no cumple su funcidn de 
inquietar la conciencia de 10s oyentes y producir el inter& deseado, 
entonces no existe, est6 muerta. LPuede emitir una critica constructiva 
para esta introduccidn? 

Qxto: Hebreos 1:l-2. 
%ma: “La Oltima Palabra de Dios a1 Hombre? 
Introduccidn. En todas las edades Dios ha hablado a1 hombre. 

Debemos estar atentos a lo que Dios nos hablarh hoy. Muchos dicen 
que Dios les ha hablado, dhndoles mensajes especiales. La verdad 
es que no debemos juzgar para no ser juzgados, sin embargo tenemos 
que decir que la ~ l t ima  palabra de Dios a1 hombre se encuentra 
en Hebreos 1:l-2, donde dice que “Dios, habiendo hablado muchas 
veces y de muchas maneras en otro tiempo a 10s padres por 10s 
profetas, en estos postreros dias nos ha hablado por el Hijol’ La 
sencilla pregunta, per0 no por ello menos importante, es, jnos ha 
hablado a travks de Su Hijo? La intenci6n de este serm6n no es 
explayarnos exhaustivamente en el tema; mhs bien es presentar sus- 
cintamente algunos puntos acerca de la liltima palabra de Dios a1 
hombre. 

Ejercicios: Ahora leamos y evaluemos seis diversas introduc- 
ciones. Formularemos una introducci6n que incluya 10s tres ele- 
mentos esenciales de 10s cuales hemos hablado, partiendo del texto 
y del tema. Seleccione uno de estos textos y temas, y escriba una 
introducci6n. Uala en clase para su evaluaci6n y critica corres- 
pondientes. Qnemos que enfatizar que la introducci6n que hemos 
preparado, podremos alterarla fhcilmente, si a1 desarrollar el serm6n 
sugerido por el texto y el tema, encontramos que no hay corres- 
pondencia entre un elemento y el otro. El prop6sito es que est0 
sirva de prhctica, y de esta manera procederemos. 
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Tarea Tkeinta y Una 
Lea estos comentarios acerca de 10s variados tipos de introducciones 

Hay probablemente muchas formas de elaborar una introduc- 
cibn; y la introducci6n es, en si misma, un factor determinante. 
Veremos, en seguida, a1 menos diez de esas formas: 

1. Una introduccidn partiendo del contexto. Con esto podri 
referirse a unos versiculos o a todo un libro. Suponiendo que su 
texto es Juan 17:20-33. En este pasaje tenemos a nuestro Seiior 
orando por la unidad. LDe quC mejor manera podria introducir 
este tema? LSeria la de exponer las circunstancias en que 81 hizo 
la o r a c h  seg6n 10s versiculos anteriores? Recuerde que cuando 
se hace la introducci6n partiendo del contexto, debe ser necesa- 
riamente simple, pertinente y llena de vitalidad. 

Texto: Juan 2023, “Entonces entr6 tambiCn el otro discipulol’ 
Introduccidn. “En esta pequefia parte de la historia que se 

ha abierto frente a nosotros, podemos vislumbrar uno de 10s capi- 
tulos mas serios y fructiferos de la doctrina cristiana. Asi es como 
10s hombres estan siempre motivindose unos a otros, inconscien- 
temente, a la acci6n; de tal manera, que un hombre, sin proponbr- 
selo, ni siquiera pensarlo, esti siempre guiando a otros a ejecutar 
diversas acciones. No fue la intenci6n de Pedro, a1 acercarse a donde 
estaba su incrkdulo hermano, a1 borde del sepulcro; entrar directa- 
mente, seg6n su peculiaridad, y con su acci6n hacer que su 
hermano, el ap6stol Juan, entre tambiCn. De la misma manera, 
Juan no piensa, cuando ya ha perdido el temor y la duda, y entra 
a1 sepulcro despuCs de Pedro, que 61 est6 siguiendo a su hermano. 
Igualmente cada hombre, dentro del gCnero humano, est6 guiando 
a su prbjimo, inconscientemente, a lugares, que de otra forma no 
irianl’ Tomado de OS. Davis Principles of Preaching, phgina 21. 

2. Una introduccidn proveniente del texto. Aqui vemos que 
no hay contexto para nuestro texto. Esto, por cierto, es claro para 
usted. Si tomamos el texto de 2” a Corintios 517, tendriamos el 
tema: “Una Nueva Criatura? Si usted hiciera un cuidadoso estudio 
de estas palabras y con ellas redactara una convincente exposici6n, 
tendria una esplkndida introducci6n para este prop6sito. 

y complete 10s diversos ejercicios que se incluyen. 

“Influencia Inconsciente”. 

“Atras y Adelante:’ por J. H. Jowett. 
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Texto: Salmo 1395, “Detrds y delante me rodeaste, y sobre 
mi pusiste tu manol’ 

Introduccidn. ’“Tkas de mi me has rodeadol’ Quiere decir que 
Dios se enfrent6 a1 adversario en el pasado, el enemigo que acechaba 
mi ayer, 61 no ignoraba la sonibria herencia que yo tenia en el 
pasado, “Delante me rodeastel’ Dios se enfrentarh con el adver- 
sario que estd enfrente, el enemigo que estd oculto en el futuro. 
Y “iSobre mi pusiste tu mano!” Dios se enfrenta con las contin- 
gencias inmediatas, y me dice que en 81 tengo la mds amplia defensa 
y maxima seguridad para el presente. Ibid. Pdginas 211-212. 

3. Introduccidn tip0 narracidn. Esta puede obtenerse del texto, 
desde luego, si su texto tiene elemento narrativo. Supongamos que 
usted elige una parte de la historia de David y Goliat. La seccibn 
que desee enfatizar debe hacerlo de una manera especial. Esto 
significa que, dentro de lo posible, debe entregarla en primera 
persona. No hay que cornenzar la historia diciendo, “Todos ustedes 
saben la historia de David y Goliat . . I’ Si la historia es vieja, pesada, 
monbtona y sin vida, Lpara quC contarla? CuCntela en forma 
renovada. Vaya en su imaginacibn a1 tiempo y lugar indicados. Vea, 
escuche, sienta 10s hechos que estd describiendo. No es necesario 
que la narracibn se haga en primera persona. Puede introducirla 
como una historia del Antiguo Testamento, y desputs hacerlo en 
primera persona. La narracidn podria interrumpirse algunas veces 
para “inyectarle” aplicaciones dtiles o alg6n comentario, Podria 
presentar su conclusibn en segunda o en tercera personas. Recuerde 
que la narracidn debe ser congruente con su tema y servir real- 
mente como una introduccidn efectiva. Asimismo, no deberh 
exceder de cinco o seis minutos, de tal manera que usted tendrd 
que saber lo que desea decir y cbmo decirlo. 

“Cristo Entre las Cosas Comunes de la Vida:’ por W. J. Dawson. 
Rxto: Juan 21:9, 12, “A1 descender a tierra vieron brasas 

puestas, y un pez encima de ellas y pan. Les dijo Jesh,  Venid, 
corned:’ 

Introduccidn. “NO puedo leer estas palabras sin dejar de 
pensar por un momento en una experiencia vivida, que me llegb 
muy dentro de mi corazbn. No hace mucho tiempo, muy de 
maiiana, mientras todo el mundo dormfa, estando parado en una 
de las riberas del mar de Tiberiades; se habla levantado una espesa 
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niebla, y observaba a unos curtidos hombres de mar pescando en 
su barca la cual se esforzaban por guiarla hacia la costa. Los 
cansados pescadores arrastraban con dificultad su red a tierra. En 
ese momento me pareci6 como si se hubiera hecho mhs espesa la 
niebla matinal. Veinte siglos parecian haberse fundido en la niebla 
reinante y el capitulo 21 del evangelio de Juan, parecid cobrar vida 
delante de mis ojos. Asi de real me pareci6 la escena, tan viva como 
familiar, Tiin mistica fue aquella hora que, dificilmente me habria 
sorprendido si hubiera visto ademas brasas encendidas en la playa 
y escuchado la voz de J e s ~ s  invitando a 10s cansados pescadores 
a venir y come?’ Ibid. PAginas 212-213. 

Una segunda clase de introducci6n narrativa se encuentra en la 
hiibil selecci6n de una historia o ilustraci6n, la cual, a pesar de 
no ser parte del texto, sirve para ilustrar e introducir el tema. 

Si su texto fuera Apocalipsis 19:16, entonces su tema seria “Rey 
de reyes:’ y se podria trabajar con la siguiente historia: 

“icuftntos de ustedes, hermanos, han escuchado algo de Tex 
Rickard? iQui6n fue Cl? CuCnteme alguien algo de 61. Tex fue 
promotor de encuentros de box. Sin embargo, en sus primeros afios 
regente6 en Dawson City (en el Klondike), una especie de prostbulo, 
cantina y sala de juego. Una tarde ocurri6 algo en la sala de juego, 
que caw6 una tremenda impresi6n en la gente que lo vivid Como 
podrh ver esta ilustraci6n es excelente trampolin para usarla en el 
serm6n con el tema “El Rey de reyes? LCala. 

“La temperatura era de 16OC. bajo cero. El aire frio se clavaba 
c6mo espinas en 10s dedos. Un hombre gigantesco vestido con una 
parka y “mukluks” (vestidura esquimal), entr6 a1 sal6n y se detuvo 
en un extremo, se quit6 su parka por arriba de la cabeza, se quit6 
sus mitones y 10s tir6. 

“El cantinero, haciCndole un ademhn con 10s dedos, le dijo, 
‘venga acii, forastero, esta es su casa; caliCntesel Se acerc6 a un 
rinc6n de la chimenea frothdose las manos para favorecer la 
circulacibn. Se frot6 la barba congelada y luego se acerc6 paso a 
paso, quedando mhs cerca de la chimenea; calentd sus dedos hasta 
que Cstos se pusieron derechos. DespuCs fue hacia una de las mesas 
de juego y tomando un mazo de cartas las baraj6 diestramente. 
Inmediatamente sac6 una carta, esta fue el Rey de ‘RCboles, y 
sostenibndola entre sus dedos pulgar e indice se par6 frente a1 



LA INTRODUCCION Y LA CONCLUSIdN 131 

mostrador y dijo: ‘iCaballeros!’ Inmediatamente 10s presentes y 
las coristas se acercaron acompafiados de 10s guardaespaldas, 
pensando que el desconocido era un nuevo tah6r que habia llegado 
a1 Yuk6n con algunos trucos. Sigui6 hablando el extrafio, ‘He venido 
a1 Klondike para presentar a1 rey, cuyos principios deberian ser en- 
seiiados por toda logia, club y fraternidad’ Tom6 una vez miis el 
fajo de cartas y barajindolas obtuvo un segundo rey-el Rey de 
Diamantes. Levantando su voz con agradable timbre de tenor, can- 
t6 aquel himno tan conocido gue dice: ‘Mi Padre es rico, sin igual, 
terrenos y casas son todas de El; diamantes y or0 y iqut no tendrii? 
Riquezas que nadie podrii computar. Soy hijo del Rey, soy hijo 
del Rey. Con Cristo Jesds, soy hijo del Rey. 

Agreg6, ‘He venido a Klondike a presentar a ese rey cuyo reino 
tiene puertas que son s6lidas perlas y sus calles estin pavimentadas 
con oro! 

Volvi6 a barajar 10s naipes y le sali6 el Rey de Espadas. ‘Ayer, 
cuando entraba lentamente por el camino a Dawson, vi a unos 
hombres en una ensenada rocosa que estaban alrededor de una 
fogata quitindose la sucia nieve. Luego con picos y palas les vi 
enterrar a un ser amadol Prosigui6 diciendo, ‘He venido a Klondike, 
damas y caballeros, a presentar a un rey que cuando venga otra 
vez, dejarii sin efecto el valor de la pala, y la tumba quedarii vacial 

Desputs sac6 el 6ltimo rey, el Rey de Corazones. Tom6 las cuatro 
cartas y las parti6 en dos. Cogi6 10s ocho pedazos y 10s tir6 a1 suelo, 
en medio de la expectacibn de la gente, y agreg6: ‘Yo he venido 
a1 Klondike para anunciar a1 Rey de reyes y Sefior de seiiores, a 
Jesucristo, el Hijo de Dios y nuestro Salvadod Avanz6 hacia el otro 
extremo de la sala en medio de un silencio enorme, se pus0 su parka 
y sus “mukluks”, tom6 sus mitones y desapareci6 en la oscura 
noche. La gente del noroeste, que escuchaban lo que sucedi6 cin- 
cuenta aiios atriis, decian que “aquello” no podia ser miis que un 
suefio. Aquella sencilla gente habia escuchado el serm6n miis po- 
deroso, valiente y vibrante acerca del Rey de reyes y Seiior de se- 
iiores!’ (De As Much As In Me Is por James Earl Ladd, piiginas 

Esta clase de ilustraciones es llamada por algunos escritores como 
“ilustraciones de choque”; y bien que esta ilustraci6n lo es, sin lu- 
gar a dudas. Es bueno aclarar que este tip0 de introducci6n puede 
ser usada de vez en cuando, y no seguido para que no pierda su 

33-34.) 
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efectividad ni reste el inter& de 10s oyentes. Ahora, que si usted 
no tiene en su serm6n algo bueno que concuerde con su ilustra- 
ci6n, a fin de motivar a la accidn, mejor no la use. 

4.La introduccidn tema‘tica. En este tip0 de introduccibn se 
hace Cnfasis en el tema del serm6n. La ilustracidn del seiior Ladd, 
narrada arriba, es temitica en el sentido de que el texto se usa s610, 
para insinuar el tema. A continuacidn se presenta una introduc- 
ci6n en la cual el tema es la base en que est6 asentada aquClla. 

Texto: Romanos 5:l 
Tema: “Pazl’ 
Introduccidn. “Pasari largo tiempo antes que el incidente sea 

olvidado; cuando Neville Chamberlain, con cansado semblante per0 
con gesto triunfal, desciende del avi6n que lo trajo de una entre- 
vista sostenida con Hitler en Munich. Agitando frenkticamente un 
papel, grit6 a la gente que le habia ido a esperar: ‘La paz ha llegadol 
iQuC dolor, que decepcidn!, fue una paz efimera, basada tan s610 
en la promesa de una persona completamente indigna de confianza; 
para quien una promesa no significaba nada. C u h  distinto es aquel 
hombre que dej6 su hogar en el Cielo, para traer a la pecaminosa 
y violenta Tierra, la paz que es eterna. . .” (Citado por Alfred P. 
Gibbs en The Preacher and His Preaching, piginas 181-182.) 

5 .  La introduccidn del asombro. Esta puede presentarse 
mediante una sencilla oraci6n o pequeiio planteamiento tal como 
lo escuchC de un predicador: “Les voy a probar a todos ustedes 
que Hitler naci6 en Washington, D.C? Esto caw6 una conmocidn 
general, debido a afirmaci6n tan temeraria y absurda. Lo que trat6 
de probar fue que el cuestionable “Arianismo”(doctrina que 
defiende la superioridad de la raza aria) se origin6 en Washing- 
ton, D.C. y que sin esta realidad, le habria sido imposible a Hitler 
llevar a cab0 su plan. iQUC barbaridad! Es cierto, per0 tambiCn 
es cierto que es muy legitim0 utilizar este tip0 de planteamientos 
que asombren. Muchas veces 10s oyentes se duermen por una o 
catorce razones, y es menester que Sean despertados con algo 
impact ante. 

Supongamos que usted predic6 acerca de la responsabilidad de 
10s padres hacia 10s hijos, ipodria usted, en vista de nuestro actual 
problema juvenil, formular una oraci6n que impacte hondamente 
a su audiencia? IntCntelo, nada mis tenga cuidado de no llevar 
dernasiado lejos su planteamiento o no conseguiri su objetivo. 
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6. La introduccidn con base en un problema: Es una buena 
estrategia levantar el nivel de atenci6n de 10s oyentes, presentando 
un problema; y este debe ser real, pertinente y que interprete las 
necesidades y anhelos de 10s que le escuchan. 

Si su texto es Santiago 1:13-15 y su tema es “La Bntaci6n:’ 
entonces podria introducir este objetivo como un problema que 
necesita solucibn. Con un poco de imaginaci6n no sera muy difi- 
cil presentarlo y tener Cxito. 

Suponiendo que inici6 este tema diciendo: “EscuchC una vez a 
un hombre culpar a Dios por su pecado, y C1 creia tener un cas0 
para probar tal afirmaci6n. iQuC le diriamos a, ese hombre? LHa 
pensado usted en la posici6n de A d h  cuando respondid, ‘Pero Dios, 
la mujer que t6 me diste lo hizo?” 

Si usted tiene el texto de la a Corintios 16:l-2 y como tema “El 
Dinero:’ LC6mo formularia la introducci6n “problema”? Pa te  de 
hacerla. 

Escriba una introducci6n de este texto y tema: Romanos 12:l-2, 
“La Santidadl’ 

7. A la introduccidn que sigue, Andrew Blackwood la 
denomin6 “una cita sorprendente” (The Prepamtion of Sermons, 
phgina 117). La 6nica precauci6n que hay que tener es que Csta 
sea “sorprendentel’ No queremos decir que sea sensacional, aun- 
que algunas personas pudieran catalogarla de tal. El punto que 
estamos resaltando es que la cita debe concordar con el objetivo 
de una manera directa y eficaz. 

Las palabras de hombres famosos, campo con el cual usted y 
cada uno de nosotros deberiamos estar ampliamente relacionados, 
deberian estar anotadas en primer lugar en la lista de las “citas 
sorprendentesl’ Hay en el comercio varios libros que contienen ci- 
tas de hombres famosos que se han destacado en muchos campos, 
Le sugiero que busque una cita sorpredente para comenzar cada 
uno de estos sermones: 

1. Rxto: Juan 19:14. 

2. Rxto: Juan 15:13. 

3. Rxto: Juan 10:14. 

Rma: “He Aqui Vuestro Reg’ 

%ma: “El Amor MBs Grandel’ 

Rma: “El Buen Pastof 
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Para 10s efectos de la “cita sorprendente:’ usted puede recurrir 
a cualquier fuente 6til. Una vez que maneje en un buen nivel la 
situacidn que nos ocupa, podr6 “sorprender” a sus oyentes y captar 
su atencidn hacia el objetivo que usted se ha propuesto. 

8. La introduccidn con eventos del diu: A continuacidn se 
presentan tres noticias extractadas de periddicos. jRndria la bondad 
de buscarles un texto y un tema que Sean adecuados? 

a. Cinco Muertos en Choque Mu’ltiple en Medio de la Niebla 
Oxford, Pa., Julio 7. Cinco personas murieron, incluidos dos nifios, en 

un choque mdtiple ocurrido en la madrugada del sibado en la Rua 1 cerca 
de Oxford. La niebla estaba mis espesa que nunca. La policfa hace esfuerzos 
para identificar a 10s muertos. 

b.  Niiio Se Matd con una Soga 
Clearwater, Fla., Julio 7-Albert0 Cervalo, hijo, se mat6 el viernes 

jugando con una soga; de la cual una punta habfa colocado alrededor de 
su cuello y la otra punta la tir6 por la ventana. AI caer la cuerda, fue 
alcanzada por las ruedas traseras de un camibn, que pasaba en ese momento, 
arrastrando a1 nifio. 

c.  Muchacho Devuelve $150.00 Ddlares Robados en Lecherfa 
Abilene, Ex., Julio 14-$150.00 d6lares que fueron robados a L. J. Black, 

propietario de la lecheria “La Luz”, la noche del jueves fueron devueltos 
el viernes por el ladrbn, un muchacho de 14 afios. El joven devolvid el dinero 
cerca de las 20.00 horas del viernes. Dijo a la policfa que fue a la lecheria, 
vi0 la caja abierta, tom6 el dinero y se march6 Black dijo que estaba 
dispuesto a olvidar el asunto. 

9. La introduccidn de planteamiento directo: Esta es, quizti, 
la m6s breve de todas las introducciones. El propdsito de la 
introduccidn en cuestidn es decirla primero, despuCs conducir el 
punto especifico para despuCs seguir a1 tema y a la proposici6n. 
Pensemos bien en 10s elementos que debemos usar en la formula- 
cidn de la introduccibn, ya que obligadamente debe ser directa. 
Hitgala atractiva y eficaz. 

Si su texto es Mateo 1128 y el tema “La Maravillosa Invitacidn:’ 
jcdmo lograria formular un planteamiento que interese y estimule 
en 10s oyentes el deseo de escuchar? 

Use el mismo procedimiento para el texto de Juan 8:58 y el tema 
“El Gran Yo Soy? 

10. La introduccidn deplanteamiento indirect0 u oculto: Este 
suele ser de mayor inter& y de resultados m b  inmediatos que el 
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anterior. Comience de manera tal, que no se entreguen antecedentes 
de c6mo se est6 guiando a la gente a1 objetivo que nos interesa 
lograr, Esto se puede hacer mediante variados mttodos: una 
ilustraci6n, un evento de la vida diaria, o algunas de las introduc- 
ciones mencionadas anteriormente, desde luego que adaptadas. Se 
debe tener presente que el plan exacto y prop6sit0, dependen de 
lo que usted decida en su serm6n. nabaje en este texto y tema con 
una introduccibn de planteamiento indirecto, 

Romanos 6:l-4. 
“El Pecado Miis Grande de 10s Santos” (Comp. vers. 1). 

La Conclusidn del Sermdn 
De todas las faltas graves que existen, la mayor de todas es 

presentar una conclusi6n mal planificada. El cas0 es que hay 
predicadores demasiado perezosos que dejan para dltima hora la 
preparacibn del mensaje, pensando que con una buena conclusi6n 
tendran un buen serm6n con buenos resultados. Mgicamente, tal 
razonamiento es muy dCbil y expuesto a muchas dudas. Por lo tanto, 
un mensaje bien elaborado debe tener una buena conclusi6n. Usted 
que ha predicado en muchas ocasiones sabe que esta afirmaci6n 
es v6lida y digna de tener muy presente. Puede ocurrir, incluso, 
que muchos predicadores estCn pensando que no hay necesidad 
de una conclusih planificada, en otras palabras seria tal como 
termina un himno, y despuCs todos a su casa, Hermano iPiensa 
usted tambiCn asi? Si dejamos a un lado el llamado a una decisi6n; 
no hay para quC tener una conclusi6n bien elaborada. Pero, ipor 
quC 10s vendedores se esfuerzan por presentar las bondades de sus 
productos? LCierra, por ventura, su catAlogo y se va a casa? iNo!. 
El quiere vender-quiere buenos resultados. LPara quC prepara un 
abogado su alegato juridico? LPara quC defiende el cas0 que se 
le ha encomendado? Para lograr alguna decisih, desde luego. Si 
usted no predica para lograr decisiones, no est6 predicando segiin 
lo establece la ensefianza del Nuevo Testamento. Pablo, Pedro, 
Esteban, Bernab6, predicaron para obtener decisiones. Entonces, 
la conclusidn del serrndn tiene como meta lograr decisiones. 
Hermanos, si ustedes no preparan la introducci6n, preparen por 
lo menos la conclusi6n. Si usted tiene poco o ningdn planteamiento 
bajo las divisiones principales, por favor, a1 menos, prepare la 
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conclusi6n. Si usted tiene s610 tres horas para preparar el mensaje 
(ojalh que no sea asi), ocupe una hora para la conclusi6n. Es algo 
imperdonable y de mal proceder no elaborar una buena y eficaz 
conclusi6n para cada serm6n. Las almas deben ser alcanzadas, Esta 
es su labor. Entonces, iHhgalo bien! 

LCuhles son las caracteristicas de una buena y eficaz conclusibn? 

Tarea Tkeinta y Dos 
De la lista siguiente, seleccione tres caracteristicas que considere 

esenciales en una buena conclusi6n. Rnga presente para hacer su 
trabajo las conclusiones que ha escuchado o las que ha utilizado en 
sus mensajes. Escriba una oraci6n por cada caracteristica. Haga lo 
que se indica antes de proseguir su lectura. Lea sus respuestas y 
comentelas en clase. 

1. Breve, (Dentro de lo posible) 
2. Con Climax. 
3, Pertinerate. resultados) 
4. Persuasiva. 7. Bien planificada. 

1. Una buena conclusi6n debe ser tan breve como sea posible. 
Teniendo presente que esta brevedad no debe perjudicar su objetivo. 
DespuCs de todo, si usted no guia a 10s oyentes a un lugar donde 
ellos estCn dispuestos a ir, menos irhn cuando llegue el momento 
de la conclusi6n. icon  base en qu6 argumentos Cree usted lograr 
en cinco o seis minutos lo que en veinte o veinticinco no logrb? 
Si usted no logr6 conmover a la congregaci6n con su conclusi6n, 
fue, sin duda, porque su predicacidn no se bas6 en la proposici6n. 
Por lo tanto, 10s resultados serhn superficiales y no perdurarhn. 
Comdnmente cinco o seis minutos es un tiempo suficiente para 
una conclusibn. Desde luego que su labor es llevar a la congregaci6n 
en forma gradual y natural hasta la conclusi6n-no “quiebre el 
serm6n a medio camino:’ creando la impresi6n de “ahora estoy 
terminando, por lo tanto pronto viene la conclusi6nl’ Nunca haga 
tal cosa. 

2. Una buena conclusi6n significarh el climax del serm6n. 
Despubs de todo, jno es aqui donde usted espera 10s resultados? 
;Oh, c6mo ardi6 mi coraz6n cuando prediquC a unas personas! 
A1 momento de hacer el llamamiento, y utilizando la redargucibn, 
reprensi6n y exhortaci6n, senti en mi la influencia de la verdad 
eterna de Dios. Esto es product0 de una buena conclusi6n y saber 
el fin desde el comienzo. Todos 10s “climax” no son iguales. 

5 .  Variada. 
6. Productiva. (Buenos 
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Dependerh de 10s recursos que emplee; per0 el objetivo es conducir 
gente a la vida en Cristo, a un encuentro personal con gl. En la 
conclusi6n del sermbn, deberh estar siempre presente el poderoso 
Espiritu de Dios. Ahora si nuestra predicaci6n no redne estas 
condiciones, es mejor que tomemos nuestros “bhrtulos” y nos 
vayamos a casa. No se trata, entonces, de decir: “he cumplido con 
mi deber por otra semana” como predicador. litmpoco se trata de 
cantar un himno, terminarlo y “eso ha sido todoI’ Esto es realmente 
serio y decisivo para las almas. iD6nde esth el Dios de Elfas? No 
s610 la oraci6n ferviente hecha por un hombre justo es suficiente, 
lo que avala nuestro planteamiento y labor es hacer una buena 
conclusi6n, partiendo de la base que se es un hombre justo. Cuando 
dig0 “ferviente:’ no quiero dejar la impresi6n que estoy abogando 
por una “efervescencia” en cada momento y en toda conclusi6n. 
Asi como la monotonia no es buena, de la misma manera la 
efervescencia continua puede ser dafiina y sin fruto espiritual, 
mayormente esto filtimo. 

3.  Una conclusi6n pertinente, Pienso que esta pertinencia debe 
iniciarse desde la proposici6n. Por lo tanto no se debe contentar 
el predicador con tenerla en la conclusi6n misma o en la 6ltima 
divisi6n del serm6n. Su campo de acci6n es amplio y de gran 
importancia. El “espfritu de la conclusi6n debe encontrarse por 
todo el mensaje-no en una parte de 61-vuelva a1 capitulo tres 

iCuAl es la aplicacidn de su predicacibn? Los oyentes estkn intere- 
sados en saber, que intenta lograr con su serm6n. Los oyentes se 

quieres que yo haga?” Usted debe saber lo que su Sefior desea hacer 
con su predicaci6n. La congregaci6n tambitn tiene derecho a 
saberlo. Si usted no les entrega la suficiente informaci6n, ellos no 
estarhn en condiciones de actuar convenientemente. Justamente, 
la conclusi6n se debe preocupar de esta situaci6n. Por lo tanto sera 
especifica y no vaga; bien armada y, como ya se ha dicho, partirh 
desde la proposici6n misma. Pienso que entenderh mejor lo que 
estamos presentando una vez que le presentemos algunas conclu- 
siones a manera de ejemplo. 

~ 

1 
~ 

1 

I 

I 

~ 

I (piiginas 49 a 65) y vea una vez mhs la grafica del serm6n y la 
injerencia de la conclusi6n en cada una de las partes del serm6n. 

preguntan, tal como sucedi6 con Isaias en el pasado, “iSefior, qut 

I 

I 

I 
I 

I 
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Una buena conclusidn debe ser ”una invitaci6n cordial:’ per0 
persuasiva. Ya hemos hablado de esto anteriormente y creo que 
dijimos lo suficiente sobre el particular. De todas maneras deten- 
gdmonos un poco en la expresidn, “una invitaci6n cordial!’ Me 
agrada mucho lo que Csta encierra. Debemos entender que esto 
es elemento esencial en toda conclusidn. Ademh debe estar presente 
en todo momento como un elemento natural que fluye sin limita- 
ciones. Pero, LquC se necesita para lograr esto? Es vital el amor, 
real y genuino. Amor desinteresado y sin egoismo. Agregue a esta 
cualidad la persuasidn correspondiente y vera 10s resultados. Si 
usted no ama a su congregacidn, ellos lo sabrh.  Usted no puede 
fingir y luego actuar sin 10s problemas consiguientes. Claro, que 
podria intentar hacerlo, per0 no servirh de nada. La gente le 
escuchard y a lo mejor le dirk que es un “buen” serm6n el que 
usted ha predicado. LBueno para quC? Entienda, no puede engaiiar 
lo fntimo del corazdn. Si usted no tiene verdadera compasidn por 
las almas de sus oyentes; ellos lo sabrdn. Tal vez ninguno de ellos 
sea capaz de decirle a usted en qu6 estd fallando su espiritualidad; 
sin embargo, a la hora de la invitacidn ;no responderdn! Es posible 
que algunos pasen a1 frente, per0 lo hardn como una mera forma- 
lidad religiosa. La gente no tendri m& “poder” que el que usted 
tiene. Cristo mismo debe hablar a trav6s de usted sobre las 
necesidades de las almas y satisfacerlas. Ellos, de alguna manera, 
deben actuar e ir hacia las manos extendidas del amigo de 10s 
pecadores. Para que esto sea realidad, uno mismo debe estar 
crucificado antes de entregar cada sermbn. Est0 acontecerk cuando 
usted deje el “yo” a un lado y empiece Cristo a vivir en usted. 
Actuard entonces con solicitud llamark y ganard a las almas en 
forma natural; porque sera Cristo quien actde a travCs de usted. 
Usted puede estar muerto y no saberlo, sin embargo 10s pecadores 
si lo sabrdn. iQuC serh de usted cuando se presente ante Dios en 
el gran dia del juicio eterno? LHabrd edificado con madera, heno 
u hojarasca?  LO habrd hecho con or0 puro y piedras preciosas 
mediante su sumisidn a el? 

5 .  Una buena conclusidn debe ser variada. Tenemos que decir 
que hay muchos tipos de conclusiones; y cada una se sustenta en 
su propia proposicibn, sin embargo 10s recursos y planteamientos 
entregados son variados. Existen a lo menos 18 motivos o recursos 
a utilizar. LRecuerda la lista que le dimos en el capitulo Cinco, bajo 
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el titulo exhortacidn? Con esto queremos enfatizar lo variada que 
puede ser una conclusi6n, Justamente estos 18 motivos se pueden 
aplicar con kit0 en la conclusibn. En la 6ltima parte de este capitulo 
desarrollaremos en profundidad este aspecto. Baste decir aqui que, 
a pesar de ser efectiva una conclusi6n X, si se repitiera varias veces, 
perderia su efectividad; es decir, a mayor repeticibn, menor Cxito. 

6. Una buena conclusi6n tendrk resultados positivos. La conclu- 
si6n no es la 6nica parte o la mks importante del sermbn, Per0 
requiere especial preocupaci6n. Si usted no tiene nada meritorio 
para entregar, desde luego que no tendr4 nada bueno quC esperar. 
PreguntCmonos, tcoii quC intencibn pesca un pescador? No es s610 
para usar 10s aparejos, tampoco para contar historias a 10s nietos, 
es para capturar el mhximo de peces. Pregunto, ique no somos 
pescadores de hombres? ~ Q u t  es lo que distingue a un buen 
soldado? No es su titulo, ni su uniforme o lo que otros digan en 
favor de 61, sino el hecho de que esth “en servicio activo” presentando 
una buena batalla. iSoldados de la cruz!, id6nde estk el honor de 
vuestro servicio? Ld6nde est4 vuestra batalla? iQuC tan seguido 
he preparado mi serm6n y he puesto lo mejor de mi; y atin 10s 
pecadores se resisten a aceptar a Cristo y desean quedarse fuera, 
justo a la puerta de la Misericordia de Dios? A estas alturas, tal 
vez alg6n hermano bienintencionado venga y, con la esperanza de 
animar, diga, “nunca sabremos el bien que hemos hecho. La semilla 
ha sido sembrada y dark su fruto algtin dia, segtin el plan de Diosl’ 
No encuentro consuelo en tales palabras, ya que son usadas para 
excusarnos por no hacer un segundo intento por presentar un 
mensaje inspirado por Dios. “LNunca sabemos cu6nto bien 
podemos hacer?” Sabernos que muchas personas no han sido 
ganadas para Cristo. iPodremos descansar en Si6n mientras otros 
perecen? LSeria lo mismo si en esta situaci6n estuvieran sus hijos? 
Claro que hacemos “lo bueno:’ “lo eternamente bueno” cada vez 
que predicamos todo el consejo de Dios, per0 no me consuela por 
no haber podido persuadir a 10s perdidos. Y guste o no, hermanos, 
si usted no logra resultados en la salvaci6n de las almas, usted es 
el que ha fallado. A prop6sit.0, Lcuhndo es el “tiempo oportuno” 
seg6n Dios para salvar a 10s perdidos? El tiempo de Dios es boy.- 
iAhora! Si un vendedor nunca vende sus productos, y un agricultor 
nunca cosecha, y un carpintero nunca construye una casa, y un 
empleado nunca trabaja en una tienda, ellos serhn catalogados 
como personas inoperantes y una vergiienza para 10s de su 
profesi6n. Per0 un predicador (?) puede predicar por semanas y 
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meses y aun por aiios y tener poco o ningun resultado, a pesar de 
que el esfuerzo se hizo para la obtencidn de resultados. ~Quk  se 
puede decir de este tip0 de cosas? Tal vez esto pase desapercibido 
para 10s miembros de la iglesia, por su indiferencia ‘como es 
corriente ver en nuestro diad LCudndo serh el momento en que 
empecemos a darnos cuenta que el mejor criterio para el kxito es 
ganar almas y que las vidas Sean cambiadas? 

7. Una buena conclusih deberd ser bien planificada. Esta idea 
ya ha sido analizada en 10s puntos previos-siempre es mejor la 
prdctica que la teoria. Procedamos entonces a1 desarrollo de una 
conclusidn. 

Se distinguen cuatro pasos para el desarrollo de una 
conclusidn: 

A. Decidir sobre el recurso bhsico. 
B. Recapitular fuertemente su divisi6n principal, de tal 

manera que produzca un desafio y una atraccidn. 
C. Recapitular lo medular con el convincente elemento de 

“redargiiir” con el mensaje. Hacer esto de manera tal que 
inste y lleve a 10s oyentes a hacer una decisidn. Implica, 
entonces, que la gentileza debe estar presente. 

D. Apelar a la parte emotiva de 10s oyentes para levantar el 
Animo de &os, partiendo de la proposicidn y motivo que 
se han elegido. 

Elaboremos estos puntos: 
A. El recurso bhsico. Para mayor claridad reproduciremos 

10s dieciocho aspectos vistos anteriormente. 
1. Adquisicidn y salvacibn. 
2. La Aventura. 
3. La Comunidn. 
4. Edificacidn. 
5 .  La Curiosidad. 
6. La Destruccidn. 
7. El Amor. 16. Reaccidn. 
8. La Lucha. 
9. La Imitacidn. 
Sin duda que usted volver8 a1 capitulo cinco, en cas0 de que el 

significado y la aplicacidn de estos elementos no hayan quedado 
claros en su corazdn y mente. Observe su sermdn cuidadosamente 

10. Independencia. 
11. La Lealtad. 
12. El gozo personal. 
13. Poder y autoridad. 
14. El Orgullo. 
15, Reverencia o adoracibn. 

17. La Atraccidn sexual. 
18. La Simpatia. 
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y trate de “sentirlo” como si estuviera en la etapa de su finalizaci6n. 
Queremos dar a entender con esto que debe tratar de sentir el 
verdadero fundamento; o sea la base, mediante la cual expresard 
la proposici6n del sermdn en su desarrollo. Ahora est6 en 
condiciones de tomar la idea central de su proposici6n y utilizar 
uno de 10s dieciocho motivos sugeridos aqui. Le mostrarC lo que 
quiero decir: 

Si su proposici6n fue: “Caracteristicas de la Iglesia de Cristo” 
y su planteamiento tuvo este orden: 

’ 
~ 

I 

I, Una iglesia para posesi6n personal. 
11, Una iglesia finica e individual. 

111, Una iglesia fundada para satisfacer la necesidad humana. 
LDe quC manera su mensaje interpreta a 10s oyentes? Mgicamente 
la respuesta es obvia: que la gente pase a ser parte del cuerpo del 
Seiior, es decir de Su iglesia. Esta idea debe correr a travCs de todo 
el serm6n y, desde luego, en la conclusibn llegard a1 climax. necesario 
y precis0 para hacer el llamamiento. LSobre quC base hard el 
llamamiento? Qnga presente la lista que se estd manejando. LUsard: 

1. La Salvacidn? La salvaci6n estd disponible cuando usted 
pasa a formar parte de Su iglesia. 

2. La Aventura? El verdadero milagro y la emoci6n que trae 
consigo el hecho de ser miembro de Su cuerpo. La nueva vida tan 
maravillosa que se vive en Cristo. 

3 .  La Comunidn? La relaci6n intima que habrd con quien es 
la cabeza de la iglesia. El privilegio de trabajar y caminar con 81. 

4. La Edificacidn? Lo que usted serd capaz de hacer como 
miembro de la iglesia de Cristo. La eterna contribuci6n que podrd 
hacer usted a la sociedad y a1 mundo en muchas y diversas maneras; 
ninguna de las cuales podria ser de valor alguno, sin contar con 
la ayuda de Cristo, el Seiior. 

Podriamos seguir revisando la lista, per0 usted tendrd que hacerlo, 
ya que sera usted quien deba decidir acerca de la intencidn que 
dark a su mensaje. Recuerde que todo lo que haya escogido, y que 
usted ha entregado en su sermbn, estard presente en la mente de 
la congregacibn; de ahi la importancia de elegir y planificar bien, 
para llegar sin problemas a la conclusi6n, y obtener Cxito. 

I 

, 

I 

I 

I 
I 

I iCudl es el paso siguiente? 
I B, Recapitular lo medular de su division principal con la 

intencidn que usted ha decidido darle. 
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Si usted seleccion6 el primer motivo de 10s dieciocho; digamos, 

“La iglesia del SeHor fue comprada personalmente mediante 
la sangre vertida desde las venas de Emmanuel. Pero, jcon 
quC prop6sito? LQue no se encontraba bien al lado de su Padre 
y a1 mismo nivel de dignidad? El prop6sito de dejar el Cielo 
fue salvar su alma. jSe cumplirk ese objetivo de Cristo en 
usted?” 

Note en este planteamiento cdmo la divisi6n principal fue 
revisada con una intenoilbn definida, basada en el motivo 
seleccionado. 

“Salvaci6n:’ entonces podrla plantear algo como esto: 

Para la segunda divisidn principal: 
“En el dia eterno de la redenci6n habra un solo pastor con 

un solo rebaHo. e l  viene otra vez por 10s suyos. La cuesti6n 
es, jes usted de El? Cukn eternamente importante es que 
nuestra alma pertenezca a El de una manera personal y reall’ 

“La iglesia del Seiior fue y es una instituti6n celestial e 
inspirada celestialmente. jPara quC envi6 Cristo a1 Espiritu 
Santo a establecer la iglesia? jPara elevar la sociedad? Desde 
luego que no fue por eso. jPara dar a1 hombre una mejor 
filosofia de vida? Esto filtimo parece ser correcto. Per0 la 
respuesta a esta interrogante no se encuentra en estas cosas 
secundarias. Los primeros predicadores fueron impulsados por 
el Esplritu a decir que la existencia de la iglesia era para la 
salvaci6n de las almas. jEstzi bien fundamentado en su vida 
este sublime prop6sito?” 

Por favor, no dC indicios a 10s oyentes de que va a revisar la 
divisi6n principal, a manera de repaso; esto se debe manifestar como 
el fluir natural de la idea manejada desde esta parte hasta llegar 
a la conclusi6n. En suma: seleccione el motivo que crea de mejor 
ayuda; “trabaje” las verdades provenientes de la divisi6n principal, 
en forma incisiva, directa y con la mejor solicitud posible. 

C, La tercera indicaci6n de “c6mo” formular una conclusi6n 
es, en la przictica, la segunda parte de la actual conclusi6n: 
Recapitule lo medular en base a1 elemento “reprensi6n” 
con su mensaje y 1lCvelo hacia el motivo escogido. 

Para la tercera divisi6n principal: 
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Cuando decimos lo medular del elemento “represi6nj’ no estamos 
diciendo necesariamente que debemos reprender a la gente a manera 
de un reto; desde luego que no. A menudo lo medular o mds 
importante es aquello que se entrega con suavidad y gentileza, eso 
no quiere decir que se deje de lado la verdad que se quiere resaltar. 
Su planteamiento sobre esta parte de la conclusi6n seria mds o 
menos como lo siguiente: “LquC hub0 en el mensaje que toc6 10s 
corazones?”, puede ser (y muchas veces esto es 16gico) que usted 
sabia de antemano qu6 parte de la predicaci6n tocaria 10s corazones. 
Desde luego que usted sabe las necesidades espirituales de su congre- 
gaci6n. De ahi la necesidad de la preparaci6n de su serm6n para 
favorecerles con su ayuda. Ademds, en alguna manera, predice sus 
reacciones; lo que le permite planificar cada vez mejor su mensaje. 
Ahora, si usted prepara su predicaci6n sin prever estas situaciones, 
j d m o  nos enteraremos de aquellas partes que tocardn sus vidas. 
Esto no significa que est6 sugiriendo una acci6n que favorezca el 
evangelism0 personal, o una condici6n especial; como si usted 
tuviera en mente a una o dos personas solamente. La idea es que 
conozca la vida de la gente y sus reacciones frente a 10s demds. 
Asi se formard una impresi6n amplia y valiosa para su labor 
ministerial. 

No obstante, a veces suceden situaciones imprevistas; una parte 
del mensaje servirh a una necesidad, otra parte a otra; y esto, 
muchas veces, usted no lo ha previsto. Todo esto presupone que 
usted debe estar en continua “vigilancia” de sus oyentes, no como 
un todo sino como individuos. Hable con convicci6n el mensaje 
de Dios a la gente, teniendo presente que estos son entes indivi- 
duales. Por lo tanto, deberd verlos tal como Dios 10s ve. Usted debe 
sentir con ellos y hablar con ellos y no de ellos. 

A continuaci6n veremos la forma con que deberd trabajarse la 
segunda parte de la conclusi6n, basdndonos en el motivo de “la 
salvaci6n”: 

Su desarrollo de la primera divisi6n tendria las siguientes 
subdivisiones: 

I. Una Iglesia Para Posesi6n Personal. 
Subproposici6n: Caracteristicas de esta iglesia para posesi6n 

1. Fue comprada a un precio altisimo, esto indica su alto valor. 
a. Comprobacidn: Este aspecto, sin duda, deberd ser compro- 

personal. 
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bad0 de manera tal que se muestre la verdad lo m h  vivida posible. 
La gente necesita leer el r6tulo ensangrentado, indicador del precio 
de la iglesia del Seiior. 

b. Reprensidn: Los miembros de la iglesia deberian hablar el 
lenguaje del reino espiritual. Hay una necesidad imperiosa de 
apreciar profundamente el significado de la vida que se nos ha dado, 
la que ha sido comprada con el valioso precio del Corder0 de Dios. 
Tal vez usted quisiera decir algo al respecto: “jha pensado cuhtos 
miles de pesos (dblares, etc) han gastado sus padres para verle a 
usted realizado como profesional, ocuphndose a diario por usted? 
LHa brotado de sus labios, alguna vez, un “gracias” en recono- 
cimiento a ese grande amor? jPuede considerarse, frente a esto, 
un verdadero hijo o hija hasta este momento? Sin embargo, su Padre 
Celestial ha hecho en usted la m h  alta inversi6n espiritual. Ha 
pagado el precio mis alto del mundo-la terrible muerte de Su 
propio Hijo. jSalen de su coraz6n palabras de gratitud para decir 
a1 Padre Celestial ‘muchas gracias’? No olvide, El ha libertado su 
alma de la destrucci6n eterna que vendrh. 

Entonces la reprensi6n y el redargiiir para 10s que e s t h  fuera 
de estas bendiciones ser6: ‘‘ja quitn pertenece usted?” No significa 
que pertenezca a esta o a aquella iglesia. Pudiera ser que usted 
pertenezca a alguna de las mis importantes Clites sociales del 
mundo; que usted sea socio de este club o de aquel, o de alguna 
asociacibn o logia muy importante. jA qui& pertenece usted? 
LPertenece a Cristo o a Satanhs? Permitame decirle que usted puede 
pertenecer a Jestis, debido a que 81 pag6 por su rescate mediante 
Su preciosa sangre. Pero, ,jLe ha reconocido usted como su duefio 
y Seiior? La iglesia de Csisto esth cornpuesta por aquellos que han 
reconocido en 81 a1 Salvador que muri6 por ellos en el Calvario. 
Qu6 triste es cuando alguien muere y deja una fortuna para usted; 
y antes de recibirla y disfrutarla usted muere. De la misma manera: 
si usted no reconoce a Cristo como su dueiio, Seiior y Salvador; 
perderti la valiosa fortuna provista por El-la vida eterna? 

He escrito estas consideraciones en extenso para que est6 en 
condiciones de apreciar c6mo la reprensi6n aparece de nuevo en 
la conclusidn. Lo que se ha escrito es sdlo un desarrollo parcial 
de una subdivisi6n; sin embargo, pienso que servirii para nuestro 
planteamiento. No todas las “reprensiones” s e r h  usadas en la 
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conclusion, sino las que considere mas convenientes o rnhs 
necesarias para la congregacibn. Veamos: 

1. La recapitulaci6n de este elemento-reprensi6n-para 10s 
creyentes, podria ser: “idira usted: ‘gracias, Sefior, por salvar mi 
vida?’ L I B  hard de tal manera que rhpidamente se rinda de todo 
coraz6n a 61?” 

2. La recapitulaci6n de este elemento para 10s que no han 
aceptado a Cristo como Salvador, podria ser: “ipuede decir usted, 
tal como dice el himno, ‘Ya pertenezco a Cristo, Bl pertenece a mi’, 
no solo por este tiempo, mas por la eternidad?” Desde luego que 
cada situaci6n seiialada necesita de oraci6n ardua y constante. Se 
deberh, asimismo, tener de antemano muy Clara la idea que se quiere 

“coraz6n bueno y honesto? Entonces, es tiempo de confiar en la 
hoz. 

A lo mejor podria usted mencionar uno o dos aspectos y aarle 
especial importancia. Sea como sea, lo positivo es que lo haga con 
solicitud y afabilidad, tal como lo haria el Salvador de las almas 
cuando actua frente a 10s rnhs negros pecados. 

Otra cosa que hay que recordar es que usted debe manejar las 
acciones en forma variada. Esto es muy importante y nos lleva a 
trabajar cuidadosamente hasta el momento de la conclusi6n. No 
use 10s mismos adjetivos y adverbios para presentar la “reprensi6n” 
en cada conclusi6n. Varie no s610 el numero, sino tambih la 
extensi6n y forma del planteamiento. Me doy cuento que he dicho 
esto mismo dos o tres veces, per0 hay necesidad de decirlo rnhs 
a menudo, conociendo 10s resultados. 

D. La ultima parte de la conclusi6n. Est0 es, a1 mismo tiempo, 
lo rnhs importante y lo rnhs dificil. Procurar levantar el 
dnimo de 10s oyentes, en base a1 motivo escogido. 

En suma, para 10s efectos de la decisibn, jcuiil fue el motivo 
seleccionado? jcuhl la proposici6n del sermdn? Respondidas estas 
dos interrogantes, daran con seguridad la respuesta que le 
permitiran estar preparado para su desarrollo. Seria bueno que viera 
una vez mas la grhfica del bosquejo del serm6n aparecido en el 
capitulo ’Res. 

i A  que reaccion emotiva dirigirh su labor? Esto depende del tipo 
de mensaje que ha decidido predicar, como tambikn a las 

I 

I 

I 

I 
I manejar; hacerla suya y vivirla. Esto le llevara a1 pulpit0 con un 

I 
I 

I 
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necesidades de la congregaci6n. Las reacciones ocurridas durante 
la predicacibn de su filtimo mensaje, le indicaran tambitn cdmo 
actuar. A continuaci6n se presentan algunas cualidades emotivas 
a las cuales usted puede recurrir. Pienso que esto debe ser algo que 
debe manejar corrientemente: 

1. Simpatia 
2. %mor 
3 .  Lealtad 7 .  Amor 
4. Comuni6n 8. Gratitud 

5 .  Mandato personal (disposici6n) 
6. Reverencia o Adoraci6n 

Hable a1 coraz6n. Si desea saber cdmo puede hacerlo, le sugiero 
que vuelva a1 capitulo Cinco donde se analizaron las siete formas 
de apoyo. Cualquiera de las siete f6rmulas puede ser aplicable a 
las cualidades emotivas arriba mencionadas. Tambitn se pueden 
canalizar hacia estos aspectos la proposici6n y el motivo elegido. 
 LO hari mediante analogia, por ilustracibn, hipotbtico o factual? 
LPor instancia especifica, estadistica o testimonio personal? i,TocarA 
alguna de las cuerdas del corazdn del hombre? Bueno, esta es su 
responsabilidad. Lo mejor que le puedo sugerir es que haga suyo 
el material que se ha expuesto. 

Tarea Treinta y Des 
Ya hemos completado el sermon. Hemos partido desde el texto 

hasta llegar a la conclusi6n. Ya se ha indicado que su sermdn debe 
ser elaborado con la mas eficiente preparaci6n. En esta tarea esta 
mi sugerencia mas importante: escriba todo el mensaje, desde el 
texto hasta la filtima palabra de la conclusi6n. Si no tiene el tiempo 
suficiente para hacerlo, prepare un bosquejo completo y escriba 
la conclusi6n. Lleve su bosquejo o sermdn a su profesor y 61 lo 
revisara, enfatizando su revisi6n en la conclusi6n. 

A continuacibn se presenta un analisis evaluativo de un sermdn 
ya delineado, que podr6 ser de ayuda para revisar las diversas partes 
del mismo. Este material puede ser mimeografiado por el profesor 
y distribuir una copia a cada estudiante por cada serm6n analizado. 

ANALISIS DE UN SERMON ELABORADO 
1. Impresi6n General. 

A. LLe interpreta el mensaje? 
B. LReune las condiciones para las personas a quienes 

predicarh? 
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C, iQuC arreglos sugeriria usted? 
2, El Bosaueio del Serm6n: 

A. 

B. 

147 

Intrbdbi6n: (Indica la direcci6n principal de la 
introducci6n). 
1. 
c, 

iQuC clase de introducci6n se utiliz61 
Las Divisiones Principales y las Subdivisiones. 
1. Exponga las divisiones principales en sus propias 

palabras o en las del orador. 
I. 

11. 
111. 

a. jFueron bien redactadas? Si no, sugiera c6- 
mo mejorarlas. 

b. iSe desarroll6 la proposici6n? Si no, indi- 
que por quC 

c. iFueron presentadas con propiedad y con- 
vincentemente? Si no, sugiera 10s cambios. 

2, Anote las subdivisiones. 
I. 

1. 
2. 

11. 
1, 
2. 

111. 
1. 
2. 

a. LCada una de las subdivisiones interpretan 
y desarrollan su divisi6n principal? Si no, 
ipor quC no? jc6mo mejorarlas? 

b. Su estimaci6n sobre el elemento de 
comprobaci6n. 

c. Su opini6n sobre el elemento de reprensi6n. 
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d. Su estimaci6n del elemento de exhortaci6n. 
3. En cuanto a1 titulo del serm6n. 

a. LES apropiado para el sermdn? 
b. LES claro? 
c. LES interesante? LC6mo podria mejorarlo? 

a. iC6mo fue desarrollado? LExpositivo? 
L’kxtual? j’krntttico? 

b. LHay algdn texto mejor para este sermdn? 
LDdnde? 

a. LEstuvo consciente en todo momento del 
tema que estaba desarrollando? 

b. LTenia “vitalidad”? 
c. iEs usted una persona mejor porque es- 

cuch6 el planteamiento de este tema? 

a. ~Qud principio o principios de anidisis se 
utilizaron? 

b. LSe estableci6 en forma demasiado precaria? 
c. LEstaba tan oculta que no fue posible 

d. LC6mo podria usted mejorarla? 

a. Su estimaci6n de la recapitulacidn de las 

b. Su estimacidn de la recapitulacidn del ele- 

c. LSe sinti6 tocado por el contenido de este 

Anote las ilustraciones y dd su impresi6n acerca de las 
mejores, y de las que no le satisfacen. 

a. Anote las palabras que fueron mal pronun- 
ciadas o mal utilizadas. (Si fue escrito, de 
ortografia incorrecta). 

b. LC6mo podria mejorarse el vocabulario? 
c. ~ Q u d  tipo de redacci6n us6 en el discurso. 

4. El Texto: 

5 .  El %ma: 

6. La Proposici6n: 

comprenderla? 

7. La Conclusidn: 

divisiones principales. 

mento de “reprensi6n”. 

sermbn? LCdmo podria mejorarlo? 
8. Ilustraciones: 

9. Redacci6n y Estilo: 
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d. ~Cuhl  fue el rasgo mhs sobresaliente del 
orador? 
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